#YoTeCuidoDesdeCasa

La prospeccion por WhatsApp es un medio alterno
que puedes utilizar para establecer contactoy
continuar con tu labor de venta. A continuacion te
presentamos algunos ejemplos de guiones de
acuerdo con los diferentes tipos de prospectos:

Guion para prospeccion
(prospecto calido).

Guion para obtener
referidos

TODAY

iHola !

Desconozco si sabias, pero me
dedico a asesorar en planes para un
retiro tranquilo. Nuestra generacion
ya no tendra para ese tiempo un
ahorro garantizado, por lo que puede
ser de tu interés lo que tengo que
comentarte.

No lo sabia, suena interesante

¢ Te parece si tenemos una
videollamada el miércoles o jueves
por la tarde?

Jueves esta bien.

iPerfecto! Cuidate mucho.
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Guion de apertura
(referido de prospecto)

TODAY

iHola ! ;COmo estas?

Oye vi la foto de tu fiesta del fin de
semana y me rei mucho del
comentario que te puso José Flores.
Me asomé a su perfil y vi que le gusta
mucho viajar y disfrutar de la vida.
Me encantaria poder escribirle de tu
parte para charlar un poco sobre su
retiro tranquilo. ;Cémo ves?

Claro, creo que esta buscando algo asi.
{Me podrias compartir su nUmero?
Si, le voy a avisar que lo buscaras.

iPerfecto! Cuidate mucho.

Guion para prospeccion
(nuevos referidos)

TODAY

iHola 1 ;Cémo estas?

Oye solo para avisarte que teva a
buscar Luis Rodriguez que es mi
agente de seguros, sé que te puede
interesar lo que quiere platicarte.

Ah, OK.

Un abrazo.

ilgual!

iPerfecto! Cuidate mucho.
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TODAY

Buenos dias

Soy Luis Rodriguez, amigo y asesor
de Beto Méndez ;Te escribo en un
mal momento?

Hola Luis, perdén la tardanza
pero estaba ocupada.

Claro no te preocupes, Soy asesor
de seguros de Beto y me coment6
que podrias estar interesada en
alguna opcion para blindar tu
retiro.

Si, me gustaria ver algo para mi futuro.

Perfecto, te parece si tenemos una
videollamada. ;Puedes el
miércoles o jueves por la tarde?
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